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José Migu

el de Abreu

Uma vida inteira encaixada em 10 anos

S6 tem 33 anos, mas ja passou por Londres e Nova [orque, langou um negocio
proprio, foi professor e tem virias experiéncias empresariais no curriculo

GERMANO OLIVEIRA
Ele fez isto em

. . . dezanos: esteve

no teatro, partiu para Londres, e
acabou porregressarao teatro; de-
pois, trabalhou na drea de arqui-
tectura, abriu um negoécio proprio
e voltou novamente ao teatro; en-
tretanto, foi para Nova Iorque, tor-
nou-se professor, experimentouo
imobilidrio, os vinhos e, agora, esta
na consultoria criativa. E mesmo
coisa para cansar, mas guem tem
33anos ejafezistotudo, ¢ de supor
que tem margem paracontinuara
fazer mais.

Convém dizer que “ele” é Jose
Miguel de Abreu, actualmente di-
rector executivo da Yellowtail.
Com sede no Porto, junto da Foz,
a empresa actua na drea do
“marketing”, publicidade, organi-
zagio de eventos e relagoes publi-
cas, entre outras areas (ver caixaao
lado). Eaaventura maisrecente de

José Miguel de Abreu, por onde o
proprio admite passar os proximos
tempos, apos dez anos de fazerin-
veja aos que gostam de viajar e de
experimentar tudo.

Um inicio a poeta

No fundo, esta € uma historia que
comega com Fernando Pessoa -
ndooescritor, masa Universidade
com o nome do poeta. Depois de
acabar o curso em ciéncias da co-
municaggio, José Miguel de Abreu
foi parar ao Teatro Nacional Sao
Jodo (TNSJ) - foi o primeiro em-
prego.

Entio com 23 anos, oactual di-
rectorexecutivo da Yellowtail teve
oconvite para ficar no TNSJ, mas
acabou por seguir um rumo mais
briténico. Pegou no dinheiro que
poupou e foi para Londres fazer
um curso de “art direction”.

Findas as aulas, regressou a
Portugal e a oferta para ir parao
TNSJ voltou a surgir. Tornou-se

assessor de Ricardo Pais, homem
indissociavel da vida recente do
SioJodo, até que avida trouxe uma
surpresa politica: estavamos no
“reinado” de Antonio Guterrese, a
dadaaltura, o ministroda Cultura,
Manuel Maria Carrilho, saiu do
Governo. Ricardo Pais acompa-
nhou a iniciativa do entio minis-
troda Culturae saiudo TNSJ.

Comoé natural, José Miguel de
Abreu também saiu e a experién-
claseguinte foi aarquitectura. Co-
mecou a trabalhar com Nuno La-
cerda Lopes e ficou a frente do de-
partamento de comunicagio da
empresadoarquitecto. “Entretan-
to, montei um negocio préprio
com uns amigos, na Rua 31 de Ja-
neiro, no Porto. A actividade eraa
de importagio e comercializagio
de marcas de roupa. Istoem 2001,
em plenas obras do Porto Capital
EuropeiadaCultura. Foio primei-
ro negdcio que criei”, conta José
Miguel de Abreu.

Ricardo Castelo

Nova lorque, aulas e Yellowtail

O negocio da roupa correu bem,
mas acabou por ser vendido - o
tempo ndo dd mesmo para tudo, E
que o actual responsavel da Yel-
lowtail langou-se por outros ru-
mos: foi para Nova [orque em
2004, onde fez um curso de reali-
zagiio; posteriormente, deu aulas
na Universidade Catolica, na drea
de direcgiio artistica.

E ha mais: em 2005, partiu para
aRéplica, onde se envolveuno “re-
branding” destaimobilidriae, trés
anosdepois, José Miguel de Abreu
foi parar a Esséncia do Vinho. Ja
em Outubro do ano passado, um
amigo langou-lhe o desafio de ir
paraa Yellowtail,empresaque es-
pera facturar 300 mil euros no fi-
nal de 2009.

“Nos proximos anos, € para fi-
car por aqui”, remata José Miguel
de Abreu, que encaixouem 10 anos
o que alguns homens nio fazem
numavidainteira,
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RETRATO

Sede: Porto
Ano de criagao: 2008

Area de actividade:
consultoria criativa

Volume de negacios: 300 mil euros
(previsao para 2009)

Postos de trabalho: quatro pessoas
fixas + subcontratacdo quando
necessdrio

Projectos futurps: criar mais dois
postos de trabalho e chegar a Galiza

A Yellowtail criativa
que ja fez canais
corporativos

A Yellowtail existe desde
@ Maio de 2008, mas sofreu

uma remodelagdo
significativa em Novembro do ano
passado. Numa fase inicial, uma das
dreas de negdcio da empresa
portuense era a dos canais
corporativos, muito na linha do que
empresas como a Caixa Geral de
Depdsitos e a Galp tém. Em Agosto
de 2008, a Primavera Software
interessou-se por esta drea de
negocio da Yellowtail, que acabou
por adquirir. Entretanto, e como a
Yellowtail ja tinha vida propria, Jodo
Miguel de Abreu recebeu um convite
para desenvolver uma nova drea de
negocio na empresa, desafio que foi
aceite. Em Novembro, comegou a
trabalhar na Yellowtail e criou o que
designa por “consultoria criativa™. 0s
servicos da empresa apontam
fundamentalmente para dreas como
o “marketing”, “branding”,
organizagdo de eventos, assessoria
de comunicagdo e afins.
A Yellowtail cria marcas de raiz,
reformula as jd existentes, procede
4 compra e gestdo: no fundo, cria
pacotes a medida das necessidades
de cada cliente. A empresa ja
trabalhou para clientes come a
Naturar, a Cosmaral e a Squarestone,
entre outras. O objectivo. agora, é o
de entrar no mercado da Galiza e
fechar o ano com 300 mil euros de
facturacdo. O capital social da
empresa estd repartida por quatro
sdcios.
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Percurso

Uma vida encaixada
em dez anos



